Checklist para el
Exito en Shopify

Guia detallada y paso a paso para
optimizar una tienda exitosa en Shopify



Introduccion

:cTe has preguntado por quée tu tienda en
Shopify no despega, a pesar de tener un buen
producto?

La realidad es que vender en linea no depende
solo de abrir una tienda: necesitas una
estrategia clara, optimizacion constante y una
experiencia impecable para el cliente.

Este e-book reune los 21 pilares clave para el
éxito de tu tienda Shopify, basados en nuestro
trabajo por mas de 6 afos y la experiencia real de
negocios que hoy venden millones de dolares en
esta plataforma.

Aqui encontraras una guia practica y facil de
poner en practica, con ejemplos de marcas
exitosas y casos reales que podras aplicar en tu
propio proyecto.
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de Contenidos

1- Producto y Nicho Definidos
2- |dentidad de Marca Solida
3- Fotografia y Video de Alta Calidad
4- Descripciones de Producto Persuasivas
5- Optimizacion para Moviles
6- Velocidad de Carga Rapida
7- Proceso de Pago Sencillo y Seguro
8- Prueba Social

Estrategia de Email Marketing

- Marketing de Contenidos
11- Precios Competitivos
12- Estrategia de SEO y GEO
13- Publicidad Pagada (Meta Ads y Google Ads)
14- Colaboraciones con Influencers
15- Pop-ups de Captura y Ofertas
16- Uso de Apps Estrategicas
17- Atencion oportuna al Cliente
18- Politicas de Envios y Devoluciones Claras
19- Programas de Fidelizacién
20- Monitoreo de Estadisticas

21- Estructura Web



1. Producto y Nicho Definidos

Un producto sin un publico definido se
pierde en el mar del ecommerce.

- Ejemplo real: Gymshark comenzo vendiendo
ropa deportiva para fisicoculturistas jovenes,
un nicho muy especifico. Hoy factura mas de
$500M al afo.

Tip practico: Preguntate: ;que problema
resuelve mi producto? ¢qU|en es la persona
exacta que lo compraria?

3. Fotografia y Video de Alta Calidad

La percepcion del producto depende de la
calidad visual.

Ejemplo: Beardbrand muestra en video
cOMO usar sus aceites para barba,
aumentando la conversion.

Tip: Usa fotos en tu web con calidad hd de
minimo 1600 px por 700px para bannersy
1080px por 1080 px para productos en
Shopify. Para los videos usa formato UHD
como minimo 6 preferiblemente 4K..
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5. Optimizacion para Moviles
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Mas del 70% de las compras en Shopity
provienen de moviles.

Ejemplo: ColourPop Cosmetics tiene una
tienda perfectamente optimizada para
pantallas pequefas, con botones grandesy
checkout rapido.

Tip: Usa media queries en CSS para hacer
gue aparezcan ciertos banners e imagenes
segun el tamafo de la pantalla que usa el
usuario.




7. Proceso de Pago Sencillo y Seguro

Payment Reduce los campos obligatorios y simplifica

el formulario de pago final. Utiliza
plataformas reocnocidas y fiables en tu pais,
ej. Paypal, Mercado pago, Bold, epayco o
stripe.

Ruslan Berhenar

Caso de éxito: MVMT Watches simplifico su
proceso de pago y aumento sus
conversiones en un 20%.

9. Estrategia de Email Marketing

< No basta con captar visitas; necesitas
retenerlas. Usa una apphcauon como
Shopity Email o Claviyo para automatizar
. el envio de correos con publicidad,
descuentos y beneficios para tus posibles
clientes.

Caso real: Fashion Nova genera millones
en ventas con emails segmentados y
automatizaciones de carrito abandonado.



https://apps.shopify.com/shopify-email?locale=es

11. Precios competitivos:

Haz un benchmark y analiza tus 3
competidores mas directos en el nicho de
mercado de tu marca, establece precios en

los mismos rangos de valores.
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bl (Meta Ads, Google Ads):

Destina un presupuesto para llegar a
audiencias frias y calientes. Segmenta de
manera precisa.
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Tip: Contrata un traffiker experto en en el
campo.
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15. Pop-ups promocionales y Ofertas:

o7 e MCCTR T Utiliza pop-ups inteligentes para captar
correos electronicos o mostrar ofertas
especiales sin ser intrusivo.
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Tip: Mantén a tu audiencia enganchada con
nuevos productos y promociones especiales
para generar expectativa y urgencia.



17. Atencion al Cliente Eficaz:

Ofrece multiples canales de contacto (chat

en vivo, correo, redes sociales) y responde
rapidamente.

Tip: Encarga esta tarea a esa persona que
tiene carisma y conocimiento en técnicas
de cierre de ventas.




19. Programas de Fidelizacion:

Crea un programa de puntos o
recompensas para incentivar las compras
recurrentes.

21 Estructura web:

Tener una navegacion clara e intuitiva
(Menus) al igual que usar mega menus, es
crucial para facilitar el viaje del usuario.

Te recomiendo permitirle llegar desde la
pagina de inicio hasta el ultimo producto
directamente, asi no tendra que ir de pagina
en pagina buscando un producto en
especifico.




Desde Studio Pro, esperamos que este checklist sea
una guia practica y valiosa para ti.

Durante mas de 6 anos de investigacion, estudio,
analisis y practica hemos reunido la experiencia
necesaria para ayudarte a optimizar tu tienda en
Shopify y llevarla al siguiente nivel.

Si necesitas acompanamiento experto en la gestion
de tu tienda Shopify o deseas capacitar y actualizar
a tu equipo de trabajo, nuestros profesionales estan
listos para apoyarte en cada paso del proceso.

Gracias por leer, por confiar en nosotros y por
seguirnos.

Tu éxito en Shopify también puede empezar hoy con

info@studiopro.com.co
www.studiopro.com.co



